[bookmark: _GoBack]下記を埋めて2～3日以内に返信ください
※1　答えは、箇条書きでｏｋです
※2　わからない所・あなたの業種的に当てはまらな所・埋められない所は、空白でも良いです
※3　質問の答えが前後の質問と重なる場合は、≪例≫「⑰と同じです」など入れてください
※4　以下　すべて　補助金申請のために必要な項目です


氏名 
フリガナ
役職
生年月日
郵便番号
住所 

 屋号 
屋号のフリガナ

営業時間
定休日【月　　回程度】
駐車場　　台
従業員数 本人　　+　　名
電話 
携帯
 FAX 
メールアドレス
 資本金 
 いつ創業　　　　年　　月　　日
直近１期（１年間の売上高）　　（円）
直近１期（１年間）の売上総利益（円）
⓪ 補助金を活用してしたいことを教えてください


①あなたの売っている商品は、なんですか？
答
誰が買ってくれていますか？
※年齢・性別・エリアなど具体的に
答
どんな場所で売れていますか？
どんな時に売れますか？
答

その商品の中で売れ筋ベスト3は？
商品名
❶
❷
❸
❹その他

売値
❶
❷
❸
❹その他

その原価【仕入値】
❶
❷
❸
❹その他

シェア率【❶〇〇％　❷〇〇％　❸〇〇％　❹〇〇％　＝100％】
❶
❷
❸
❹その他

②仕事を通してどんな人【の課題を解決して】を喜ばせたいか？【メインターゲット客】
答
③事業を立ち上げようとしたキッカケを熱く！
答
④どんな修行準備をされましたか？
【写真あればお願いいたします／お持ちの資格・コンテスト受賞・新聞掲載】
答
5 知識・技術向上のために取り組んでいる勉強は、ありますか？【なければ“　無し　”　と書いてください】
答
6 今の自社の課題は、ありますか？
≪例≫月半ばぐらいは、集客が30％程度減る・・・。
答
7 あなたのお店の強み最低3～5つを教えてください【箇条書きでｏｋです】
【例】　商品力・数・質・立地・スタッフ・ライバルが少ない　利益率が90％以上　などの切り口で箇条書きでお願いいたします】
❶
❷
❸
❹
❺
⑧お客様からよく“　褒められる　”ことを教えてください【　※⑦と重複しても構いません　】
答
⑨お客様から○○して欲しい　とか　〇〇な商品があったらいいなぁ～💛などの声を教えてください
答
⑩あなたのビジネスは、ここ２～３年どんな状況ですか?
　❶好調　❷まあまあ好調　❸毎年変わらず普通　❹少しづつ悪くなりはじめた　❺かなり悪くなり始めた

⑪　⑩の❶～❷ならば、良い理由を教えてください
答
　　⑩の❹～❺ならば、その悪い理由を教えてください
答
⑫あなたの業界全体の現状を教えて下さい。
答
⑬あなたの業界全体の良くありそうな課題や問題を教えて下さい。
答
⑭業界エリアの最近グッドニュースは？県内県外の同業種でうまくいっている事例が有れば教えて下さい。
答


⑮商品以外であなたのお店の強みを教えて下さい
答


⑯一日　or　1月　平均の売り上げ目安と平均客数を教えて下さい
一日　or　1月　に〇をつけてください
　【一日　or　1月　　平均　　　　　円　　～　　　　　円】　　
平均客単価の目安
　【一日　or　1月　　客単価　平均　　　　　　円】
一日来店者数
【一日　or　1月　平均客数　　　　　　　　　　　　　人程度】　

⑰お客様からあなたやお店が褒められる所【複数回答でもｏｋ】
答
⑱今、どんなお仕事先【お客様】からのどんなお仕事の発注が多いですか？
答
⑲これから増やしていきたいお客様【企業】や増やしていきたい仕事は、どんなお仕事ですか？【複数回答ok】
≪例1≫平日のお昼の団体客　　≪例2≫大手企業からのまとまった発注
答
⑳補助事業で　販路開拓のために欲しい媒体（チラシ・ホームページなど）を今一度　リストＵＰしてみて下さい
答
㉑目標達成するために新しくどんな準備をして、どんな仕掛けで販路開拓を目指したいですか？
答
㉒他の同業者でなく、あなたのお店で買うお客様のメリットは何か？
答
㉓それを買ったらどのような利点があるか？
答
㉔お客様がお金を払っても良いくらいのメリットを具体的に教えて下さい
　答
㉕同業他社の弱点があれば教えて下さい。
　答

㉖競合他社に類似した商品とのあなたの商品の違いを教えて下さい
　答
㉗近隣に競合他社の新規参入は有りそうですか
答
㉘協力してくれる友人や知人などの体制が有れば教えて下さい
答
㉙あなたの事業のこれまでの自社の取組を教えてください
答
㉚あなたの事業のこれから仕掛けてみたい新商品や新しい取組を教えてください
答
㉛その取り組みが競合他社との差別化・相違点も教えてください
答
　
